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ÔÈË˜ÈË ÔÂ¯È

פקטורינג:
ÌÈÈ·¯ÚÓ Ï¢ÂÁ È˜ÂÂ˘· ÁÂ˜ÏÏ Â˙¯ˆÂ˙ ˙‡ ¯ÎÂÓ‰ Ô‡ÂˆÈ

Â‡ ÈÂÈ˘‰ ∫ÌÈÈ˘˜ ÂÈÏÚ ÌÈÓÈ¯ÚÓ‰ ÌÈ·¯ ÌÈÂÎÈÒÏ ÛÂ˘Á

˘˘Á‰ ¨˙ÈÂ·˘Á‰ ‰·Â˜ Â· Ú·ËÓ‰ ¯Ú˘· ‰„È¯È‰

‰¯ÂÁÒÏ ÌÂÏ˘˙‰ ˙ÁË·‰ ¯·„· ÌÈ‡ÂˆÈ‰ Ïˆ‡

Í¯Âˆ‰  ¯·Â‚  ÍÎÓ ‰‡ˆÂ˙ÎÂ ¨ÌÈÏ  ¯·ÚÓ  ˙ÁÏ˘‰

ÔÂÎÈÒ ˙‡ Ô˙È˘ ÏÂÎÎ Ï¯ËÏ ˙Ó ÏÚ È‡¯˘‡ È·˙ÎÓ·

‚È¯ÂË˜Ù‰ ÈÚˆÓ‡ ‰ÂÓ˙Ï ÒÎ ÂÊ ‰„Â˜· ÆÈ‡¯˘‡‰

ÆÈÊÎ¯ÓÂ È˙ÂÚÓ˘Ó ÔÂÓÈÓ ÈÏÎ ‰ÂÂ‰Ó‰

ıÂÁ ÔÂÓÈÓ ÈÏÎÎ ‚È¯ÂË˜Ù· ¯ÊÚÈ‰Ï ¯Á·È ¯˘‡ Ô‡ÂˆÈ

 OPEN ACCOUNT≠· „Â·ÚÏ ˙Â¯˘Ù‡‰Ó ‰‰ÈÈ ¨È‡˜·

È‡¯˘‡‰ ÔÂÎÈÒ ÏÂ¯Ë ÍÂ˙ ®È‡¯˘‡ È·˙ÎÓ· Í¯Âˆ ‡ÏÏ©

 ÆÌÈÓÈ  ±µ∞ „Ú Ï˘ Ï¢ÂÁ· ÂÏ˘ ÁÂ˜ÏÏ È‡¯˘‡ Ô˙Ó·Â

 ˙È„ÈÈÓ ÌÂÏ˘˙‰Ó ∏µ• ˙Ï·˜Ó Ô‡ÂˆÈ‰ ‰‰ÈÈ  ¨ÛÒÂ·

Ú·ËÓ· ‰¯ÂÁÒ‰ ÁÂÏ˘ÓÂ ˙ÈÂ·˘Á‰ ˙‡ˆÂ‰ ÌÚ

ÌÈÏ˜˘Ï Á¢ËÓ‰  ˙¯Ó‰ ¯˘Ù‡Ó‰  ¯·„ ¨˙ÈÂ·˘Á‰

ÏÂ‰È Æ¯Ú˘· ˙ÂÈ˙„Â˙‰  ÈÙÓ ‰‚‰Â „ÚÂÓ‰ Â˙Â‡·

˙Â‰ÈÏ Ô‡ÂˆÈÏ ¯˘Ù‡È ‰ÁÓ˙Ó ÛÂ‚ È„È ÏÚ È‡¯˘‡‰

ÆÏÈÚÈÂ ÈÚÂˆ˜Ó  ÔÙÂ‡· Ï‰ÂÓ‰ ¯È„˙  ÌÈÓÂÊÓ ÌÈ¯Ê˙Ó

Ï·ÂÏ‚ ˙¯·Á ÛÂ˙È˘· ‡ÂˆÈÈ‰ ÔÂÎÓ ¨ÌÈÚÈˆÓ ¨ÂÏ‡ ÌÈÓÈ·

È¯·Á ÌÈ‡ÂˆÈÈÏ  ˙È„ÂÁÈÈ ‚È¯ÂË˜Ù  ˙ÈÎÂ˙ ‚È¯ÂË˜Ù

ÌÈ‡ÂˆÈÈ‰ ÌÈ‡ÎÊ ˙ÈÎÂ˙‰ ˙¯‚ÒÓ· Æ‡ÂˆÈÈ‰ ÔÂÎÓ

ÈÂÂ˜ ˙˜È„· ÌÈÁ Ï·˜Ï ¨ÔÂÓÈÓ‰ ˙ÈÎÂ˙Ï ÂÙ¯ËˆÈ˘

ÆÁ¢˘ ÛÏ‡Î Ï˘ ÈÂÂ˘· ÌÏÂÚ‰ ÏÏÎÏ ‚È¯ÂË˜Ù

ÔÂÓÈÓÏ ÛÒÂ ÈÂÓÈÓ ÈÏÎ ‰Ó¯ÈÙ‰ ¯Â·Ú ‰ÂÂ‰Ó ‚È¯ÂË˜Ù‰

˙¯ÈÙ˙¢ ¯˘Ù‡Ó ‡Â‰ Æ˙È‡˜·‰ ˙Î¯ÚÓ‰ Ï˘ ÏÈ‚¯‰

È‡¯˘‡‰ ÈÎ¯ˆÓ ˙¯Ê‚ ¯˘‡ ¨‰Ó¯ÈÙÏ ¢˙È˘È‡ ‰ÙÈÏÁ

Æ˙ÂÁÂ˜Ï‰ ˙ÂÎÈ‡ÓÂ ˙ÏÚÂÙ ‡È‰ Â· ÛÚ‰Ó ¨‰Ï˘

È‡¯˘‡ ˜ÈÚÓ ¨˙È‡˜·‰ ˙Î¯ÚÓÏ „Â‚È· ¨‚È¯ÂË˜Ù‰

˙ÂÁÂ˜Ï‰ ˙ÂÎÈ‡Â Û˜È‰ ¨˙ÈÂÂ˘ÎÚ ˙ÂÏÈÚÙ ÏÚ ÍÓ˙Ò‰·

˙È‡˜·‰ ˙Î¯ÚÓ‰ ˙ÓÂÚÏ ¨˙‡Ê Æ‰Ó¯ÈÙ‰ Ï˘ ¯ˆÂÓ‰Â

¯·Ú‰ ÈÚÂˆÈ· ÒÈÒ· ÏÚ È‡¯˘‡ ÔÂÓÈÓ ˙¯˘‡Ó ¯˘‡

ÔÂ‰‰ Û˜È‰ ˙‚ˆ‰Â  ˙ÂÈÁÂÂ¯  ÌÏÏÎ·Â ‰Ó¯ÈÙ‰ Ï˘

ÔÂ¯˙Ù Ì‚ ÛÒÂ· ‰ÂÂ‰Ó ‚È¯ÂË˜Ù‰ ÆÌÈÈÒÈÙ‰ ˙ÂÁÂ„·

¨ÌÈ¯Á· ÌÈ·ÈÈÁ ¯Â·Ú È‡¯˘‡‰ ˙ÁË·‡Ï È·ÈË˜ÏÒ

ÏÎ ˙‡ ÁË·Ï ˙Â˘¯Â„‰ È‡¯˘‡‰ ÁÂËÈ· ˙Â¯·ÁÏ „Â‚È·

ÆÌÈ·ÈÈÁ‰ ˜È˙

ÏÎÂÈ ¨ÌÈÈ‡ÓˆÚ ÔÂÓÈÓ ˙Â¯Â˜Ó ‡ˆÂÓ ÌÂÈÎ˘ Ô‡ÂˆÈ‰

‚È¯ÂË˜Ù‰ ˙Â¯·ÁÏ ÔÂÓÈÓ‰ ÏÚ ˙ÂÈ¯Á‡‰ ˙‡ ¯È·Ú‰Ï

Ì„‡ ÁÂÎ ˙ÂÙ‰Ï  Ô‡ÂˆÈ‰ ÏÎÂÈ  ÍÎ ÆÍÎ· ˙ÂÁÓ˙Ó˘

ÈÓÂÁ˙Ï  ¨‰È·‚· Â˜ÒÚ  ‰Î  „Ú˘ ÌÈÒÈÙ  ÌÈ·‡˘ÓÂ

Æ˙Â¯È˘‰ ¯ÂÙÈ˘Â ˜ÂÂÈ˘ ¨ÁÂ˙ÈÙ ¨¯˜ÁÓ

Û˜È‰· ˙È˙ÂÚÓ˘Ó ‰ÈÈÏÚÏ ÌÈ„Ú Â‡ ˙ÂÂ¯Á‡‰ ÌÈ˘·

„Ú˘ ÌÈ˘„Á ˜Â˘ ÈÁÏÙ ÆÌÏÂÚ·Â Ï‡¯˘È· ‚È¯ÂË˜Ù‰

ÂÈ˙ÂÂ¯˙È ˙‡ ÌÈÏ‚Ó ‚È¯ÂË˜Ù· ˘ÂÓÈ˘ Â˘Ú Ì¯Ë ‰Î

≠ ‰Ó¯ÈÙ‰ ¯Â·Ú

È‡˜· ıÂÁ ÔÂÓÈÓ

‚È¯ÂË˜Ù ˙ÂÚˆÓ‡·

‰Ó¯ÈÙÏ ¯˘Ù‡Ó

ÏÚ ‰Á‰Ó ˙Â‰ÈÏ

¯˘‡ ÔÓÂÊÓ ÌÂÏ˘˙

˙ÂÈÂÏÚ‰ ˙‡ ‰ÈË˜Ó

˙ÂÏÈÚÙÏ ˙ÂÓÂ˘˙Â ÌÈ·‡˘Ó ˙ÂÙ‰ÏÂ ˙ÂÙËÂ˘‰

Æ˙È˜ÒÚ‰

∫ÌÈÓÂÁ˙· ‡È‰ ‚È¯ÂË˜Ù‰ Ï˘ ˙È¯˜ÈÚ‰ ˙ÂÏÈÚÙ‰

Æ‡Â·È ÔÂÓÈÓÂ ÌÈ˜ÙÒ ÔÂÓÈÓ ¨ÈÓÂ˜Ó ÔÂÓÈÓ ¨‡ÂˆÈ ÔÂÓÈÓ

˙Â¯·ÁÏ „ÁÂÈÓ· ÌÈ‡˙Ó ‚È¯ÂË˜Ù ˙ÂÚˆÓ‡· ÔÂÓÈÓ

ÌÂÏ˘˙‰ „ÚÂÓ ÔÈ· ¯ÚÙ ÌÈÈ˜ Â· ˜Â˘· ÌÈÏÚÂÙ‰ ÌÈ˜ÒÚÂ

¨˙ÂÁÂ˜Ï‰Ó ÌÂÏ˘˙‰ ˙Ï·˜ „ÚÂÓ ÔÈ·Ï ÌÈ˜ÙÒÏ

Æ˙Â‰Â·‚ ˙Â¯È˘‰ Â‡  ¯ÂˆÈÈ‰  ˙ÂÈÂÏÚ Ì‰· ÌÈÙÚ·Â

ıÂÁ ÔÂÓÈÓ ÈÚˆÓ‡Î ·Ï˙˘‰Ï ‚È¯ÂË˜Ù‰ ÏÁ‰ ‰Â¯Á‡Ï

ÍÈ˘Ó‰Ï Ô‡ÂˆÈÏ ¯˘Ù‡Ó ‡Â‰ ÆÔ¢Ï„‰ ÌÂÁ˙· Ì‚ È‡˜·

ÌÈÓÂÊÓ ÌÈ¯Ê˙ ÌÚ Ë˜˘ ˘‡¯· ˙È˜ÒÚ‰ Â˙ÂÏÈÚÙ ˙‡

ÍÈÏ‰˙ ˙‡  Ï‰Ï ÌÈÒÈÙ‰ ÌÈÁÓÂÓÏ  ˙˙ÏÂ ¨˜ÊÁ

Æı¯‡Ï ıÂÁ· ÁÂ˜Ï‰ ÏÂÓ È‡¯˘‡‰ ÈÂÎÈÒÂ ˙Â·˘Á˙‰‰

‚È¯ÂË˜Ù Ï·ÂÏ‚ ˙¯·Á Ï¢ÎÓ ‡Â‰ ·˙ÂÎ‰™

בצמיחה יצואנים עבור מרכזי פיננסי כלי


